Verkaufen mit schlagkraftigen Argumenten

Thre Vorteile

Trainingsinhalte

Entwickeln Sie das Gespiir dafiir, was lhre Kunden

wirklich tiberzeugt. Sie lernen, Bedarfe gezielt zu » Klare, einfache und versténdliche Argumente

erfragen, Einwande produktiv zu nutzen und lhre finden

Leistungen kundenwirksam zu formulieren. Nach » Kunden richtig einschatzen
dem Training bringen Sie lhre Argumente auf den » Die richtigen Fragen stellen
Punkt - und machen aus Gesprachspartnern » Werkstattleistungen definieren

zufriedene Kunden mit Kaufabsicht. » Kundengesprache

Kursdaten

Level 1: 1-Tages-Training:

Basiswissen UBLR 2026
Das Training ist geeignet fir vl BERU Bl ety s
alle Mitarbeiter/-innen in der Wo: Maschinenraum - Trainmobil GmbH,
Werkstatt, die mit 22525 Hamburg-Volkspark,
Kunden/Kundinnen Schnackenburgallee 49
verkaufsorientiert zu tun Tel: 040-897206-100
haben. Trainer: Thomas Reinecke

Preis/Person: 299,00 € zzgl. MwSt.
max. 16 Teilnehmer

@MAT"'"ES Kundennummer:

Firma:

Anmeldung an: 040/897206-111

Personenanzahl:
Anmeldung ausfiillen, per Post oder per Fax an
Trainmobil, Trainings fir Praktiker GmbH, Name/Vorname:
Schnackenburgallee 49, 22525 Hamburg

Datum Stempel/Unterschrift

m Ausfullen der Anmeldung akzeptieren Sie die Datenschutzerklarung. Diese finden Sie unter www.trainmobil.de/datenschutzerklaerung
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